
人口減少や国内市場が縮小する中、中小企業・小規模事業者においても拡大していく世界市場を

対象とした海外展開が、ますます重要になってきます。

海外進出をしたい、国際取引に興味がある方を対象に、国内とは違う海外ビジネスや販路開拓方

法について、海外展開支援の専門家をお迎えし、海外未経験者にもわかりやすく、海外展開のコツや

留意点について解説していただきます。

こ ん な 方 に お 勧 め の 講 座 で す ！

土岐商工会議所
TEL：0572-54-1131
FAX：0572-54-1188

お申込み・お問い合わせ

〒509－5121 土岐市土岐津町高山４
ホームページ https://www.tokicci.or.jp/ 

この事業は岐阜県の補助金を受けて実施しています。

研修会 （全4回）
① ８月 ４日 （金） 「海外展開する国やエリアを決め、調査する」

② ８月24日 （木） 「海外展開の支援機関による支援メニューについて」

③ ９月 ５日 （火） 「海外展開する国での売り方を考える」

④ ９月26日 （火） 「海外展開の進め方を決め、実行する」

個別相談 （研修会に参加者された方のみ）
９月６日（水）、27日（水）、28日（木）

土岐商工会議所 多目的室 ２０名（先着順）

商工会議所会員 3,000円（税込） ／ 会員以外 5,000円（税込）

裏面の「受講申込書」に必要事項をご記入の上、FAXにてお申込みください。

開催日

会 場

申込方法

受講料

売上拡大に最適

定 員

詳細は裏面をご確認ください。

秋 島 一 雄 氏（東商コーディネーター兼海外展開担当・中小企業診断士）

元商社の営業マンで、現在は毎年200件を超える中小企業支援を東京商工会議所の
コーディネーターとして実践しており、現場目線の対応は評価が高く全国の商工会議
所や商工会、自治体、中小企業大学校等で研修や講演も多く、また日本商工会議所
消費税転嫁対策窓口等事業ワーキンググループメンバーとして冊子等の執筆も行って
いる。その他活動領域として、産業能率大学で海外赴任前研修・海外駐在員向けの研
修やマネジメントセミナーの講師も務めている。

講師プロフィール

☑ 海外展開の手順や準備すべきことを明確にしたい！

☑ 海外展開の取組計画を作成し、すぐに現場で活かしたい！



はじめての 海 外 展 開 セ ミ ナ ー

金

第１回

8/4

18：30－21：00

海外展開する国やエリアを決め、調査する

・ 海外展開に向けての心構え ・ 海外取引の目的と方針
・ パートナーの見つけ方と獲得 ・ 展開国の決め方と調査

※カリキュラムは都合により変更する場合がありますので予めご了承ください。

8/24

木

第２回

9/5

火

第３回

9/26

火

第４回

18：30－21：00

18：30－21：00

18：30－21：00

海外展開の支援機関による支援メニューについて

海外展開する国での売り方を考える

海外展開の進め方を決め、実行する

・ ジェトロ岐阜 ： ジェトロの支援メニューの紹介、成功事例
・（公財） 岐阜県産業経済振興センター ： 補助金の紹介、支援事例の紹介
・ ㈱タジミジャパン ： 貿易相手国の現状、各国で売れている商材、リスク管理

・海外取引を始めるために（組織とヒト）、海外取引でのモノの流れ・カネの流れ

・ 自社の売りの整理
・ 販路開拓の方法（展示会や代理店発掘、商談会の活用、越境ECの活用）
・ 海外取引に係るリスク管理（カントリーリスク、為替リスク、信用リスク、クレーム
対応）

事業所名 業種

住所

〒 －
ＴＥＬ （ ） -
ＦＡＸ （ ） -
Mail

受講者

フリガナ
所属・役職名

氏名

フリガナ
所属・役職名

氏名

海外展開セミナー 受講申込書
土岐商工会議所 行 ＦＡＸ. ０５７２－５４－１１８８ 令和５年 月 日

「秋島一雄先生による個別相談会」（参加者限定）

★９月６日（水）、９月２７日（水）、９月２８日（木）

研修会の内容、海外展開の方法、海外展開への体制づくり、など海外展開全般に関する相談、
その他経営全般の相談など日頃疑問に感じていることを相談できます。

・スケジュール、人員、予算の決め方、計画実行のポイント
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